
「話す」＆「書く」を繰り返すワークショップスタイルで、
「人に見せて話せる」創業計画の策定を目指す6日間。
創業時に、借入による資金調達をお考えの方に特におすすめです。

①事業を営んでいないまたは開業後１年未満の方
②都内で創業予定の方
③具体的な創業プランをお持ちの方
④全日程に出席可能な方

創業スクール

カリキュラム

第３5期創
業
ス
ク
ー
ル
の
ご
案
内

受講料
無料

開催期間

①東京都制度　創業融資「創業支援特例」対象（金利0.4％優遇）

②東京都中小企業振興公社「創業助成事業」申請対象

③豊島区「特定創業支援等事業」申請対象

④当協会相談員による個別相談（7月16日（火）実施）

●ビジネスプランのプレゼンテーション ～参加者全員のモチベーションを向上する～7月9日（火）

スクールの
特徴

令和6年6月4日から7月9日までの毎週火曜日/全6回

会　場 東京信用保証協会 本店 14階

定　員

財　務

創業計画の発表

20名 申込期限 令和６年5月13日（月）

講義時間 18：20～21：00 開催方法 対面開催

※第２回（６月１２日）のみ水曜日開催

東京都中央区銀座6-17-1　銀座6丁目-SQUARE

以下の①～④にすべて該当する方 卒業後に受けられる特典

申込方法は裏面をご覧ください。
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●資金計画の作成
●簡単にできるプレゼンテーション能力向上7月2日（火）5

財　務
●収支計画を作る
●事業計画書と収支計画のブラッシュアップ6月25日（火）4

人材育成
●組織の考え方と組織形態を考える
●チームを一体化させる方法（教育、モチベーション向上）6月18日（火）3

販売方法
●ビジネスプランの作成方法・事業領域の策定方法
●売れるしくみ（マーケティングの基礎理論）
●販路開拓と販売促進計画（広報、WEB活用など）の方法

6月12日（水）2

経　営
●理念、ビジョンの考え方と作り方
●地域課題・社会課題を考える
●先輩起業家体験談　

6月4日（火）1

対象者



講
師
紹
介

申
込
み
の
流
れ

注
意
事
項

創業スクール

お問い合わせ

有限会社テイクスペース
代表取締役／中小企業診断士

1

2

第３5期

食品メーカーの営業経験を経て、コンビニ経営、移動販売車、レンタ

ルボックスショップの経営など様々な事業にチャレンジ、現在も自ら

小売サービス業を経営している。こうした事業経験を活かし、これま

で全国の1000者以上の創業や事業支援をおこなってきた。

また、企業支援だけでなく全国の商店街を対象とした活性化支援に

携わるなど幅広いコンサルティングを実践中。

※定員は20名です。20名を超える応募があった際は抽選にて受講者を決定します。
　受講可否については、令和6年5月17日（金）までにメールにてお知らせします。
※受講方法の詳細は受講者決定後に事務局からご案内いたします。

●お申込みの際にご提供いただいた個人情報は、本講座に関する連絡・記録のために使用いたします。また、当協会主

催のセミナーのご案内など各種情報提供、参加者の実態調査・分析、相談業務のために使用する場合がございます。

●荒天や天災、講師の急病、その他やむを得ない事情により、開催を中止・変更することがございますので、予め

ご了承ください。

東京信用保証協会　経営支援課　創業スクール事務局
〒104-0061　東京都中央区銀座6-17-1　銀座6丁目-SQUARE12階　TEL　03-6264-1831

https://www.cgc-tokyo.or.jp/assistplaza/school/202406-07.html
お申込みはＷＥＢから「東京信用保証協会 創業スクール」

竹林 晋氏

東京信用保証協会　創業スクール

二次元コードもしくは

3
申込登録が完了すると、

登録完了メールが届きます。

申込フォームから

受講を申し込みます。

から申込ページへ。

申込み


